
 پاسخگوی محترم
این فرم جهت دریافت اطلاعات برند و جایگاه محصول/خدمتتان از نظر مخاطبان و رقبای اصلی شماما یمهم م  

ی  شده است. خواهشاندیم با صرف زمان برای یکا ل اطلاعات ب  هنگمام  مما را در ارا م  راهمبمرد و بمرنمامم 
یر برای برندیان یماری فمرممایم مد. شمایمان  کمر اسمت کم  یمکمام مل ایمن فمرم  یبل غایی منحصربفردیر و اثربخش

مشاول قرارداد محرمانگی اطلاعات از جانب ی م ما است. لطفا در صورت ن از ب  راهناایی ب شتر  بما مما در 
 اریباط باش د. با سپاس 

 . نام کامل شرکت:1
 
 . نام مستعار یا خلاص  شده شرکت:2
 
 . نوع شرکت:3

 
 . سال یاس س: 4
 
 . یعداد شرکت ها زیرمجاوع  )در صورت وجود(:5
 
 . حوزه فعال ت شرکت: 6
 
 . نام مدیرعامل:7
 
 . افراد یصا م گ رنده در خصوص برندینگ و  یبل غات:8

 

 سهامی عام   سهامی خاص     یضامنی    محدود بامسئول ت

 غ رانتفاعی یعاونی مختلط غ رسهامی مختلط سهامی

 دستورکار جامع تبلیغات

 ایا ل یلفن هاراه یلفن ثابت سات نام

     

     

     

 وکار اطلاعات عمومی کسب
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 وکار اطلاعات اختصاصی کسب

 چشم انداز کسب و کار شاا چ ست؟ .1
....................................................................................................................................
.................................................................................................................................... 
.................................................................................................................................... 

 . ماموریت کسب و کار شاا چ ست؟2
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
.................................................................................................................................... 

 کن د؟ . چ  اهداف بلندمدیی را دنبال می3
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
.................................................................................................................................... 

 . اهداف امسال کسب و کار شاا چ ست؟4
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
.................................................................................................................................... 

 هایی دارد؟ . کسب و کار شاا چ  ارزش5
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
.................................................................................................................................... 

 . از یاریخچ  شرکت خود ب  ما بگوی د.6
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
.................................................................................................................................... 
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 اطلاعات مربوط به محصول / خدمت

 خواه د یبل غ کن د؟ چرا؟ . درباره کدام یک از محصولات خود می1
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 هایی دارد؟ . محصول مورد نظریان چ  ویژگی2
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 هایی دارید؟ . چ  دلایل باورپذیری برای چن ن ویژگی3
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 شود؟ . محصول شاا در چ  ابعاد و دست  بندی ب  بازار یوزیع می5
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 شود؟ . محصول موردنظریا چگون  در بازار یوزیع می6
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 . مهم یرین رقبای داخلی و خارجی محصولتان کدامند؟7
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . نقاط قوت محصول شاا در برابر محصولات رقبا چ ست؟8
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 . نقاط ضعف محصول شاا در برابر محصولات رقبا چ ست؟9
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 شود؟ . ویژگی منحصربفرد محصول شاا در چ  چ ز خلاص  می11
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 . درباره فرایند یول د یا ارا   محصولتان یوض ح ده د.11
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 
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 اطلاعات مربوط به بازار

 . بازار یحت پوشش شاا شامل کدام مناطق است و درکدام مناطق قصد انجام یبل غات را دارید؟1
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . آیا فروش محصول شاا از الگوی خاصی در بازار برخوردار است؟ یوض ح ده د.2
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . اندازه بازار محصول شاا چقدر است؟3
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . سهم بازار شاا و رقاب تان نسبت ب  هم چگون  است؟4
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 ای است؟ . پرچم دار فروش چن ن محصولی در بازار دن ا چ  مجاوع 5
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . مشتریان عام و اصلی محصول شاا چ  کسانی هستند؟ آیا یقس م بندی خاصی دارید؟6
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . مشتریان شاا درباره محصولتان چ  فکر و احساسی دارند؟7
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . با مشتریانتان در کجاها و چگون  در اریباط هست د؟8
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . هدف بازاریابی شاا برای امسال چ ست؟9
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . راهبرد بازاریابی شاا برای امسال چ ست؟11
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 
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 اطلاعات مربوط به برند

 . آیا محصول شاا با نشان  یا برند خاصی فروش می رود؟1
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . فلسف  نام گذاری برند و طراحی نشان  شاا چ ست؟2
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . لحن برند شاا چگون  است؟3
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . شخص ت برند شاا چگون  است؟4
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . شعار برند شاا چ ست؟5
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . کدام برندها را در دن ا یرج ح می ده د ک  برند شاا ن ز مانند آن باشد؟ چرا؟6
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . مردم درباره برند شاا چ  فکر و احساسی دارند؟7
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 . مشکلات مربوط ب  برند شاا ج ست؟8
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . آیا ب  روش خاصی مخاطب خود را متقاعد می کن د؟ یوض حی ده د.9
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 www.aryanazimi.com مشی عاومی مشاوره مدیریت و یحل لگر خط آرین عظ ای 

 CAB_v1 

5 

https://aryanazimi.com/


 اطلاعات مربوط تبلیغات

 . درباره سابق  یبل غات خود و م زان اثربخشی آن یوض ح ده د.1
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . مسال  اصلی  شاا برای انجام یبل غات چ ست؟ چرا؟2
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 ای قرار دارد؟ . م زان بودج  شاا برای یبل غات در چ  دامن 3
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................

 . چ  پ امی را در یبل غات قصد دارید ب  مخاطبان منتقل کن د؟4
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 اید؟ چرا؟ . آیا یا ب  حال از برنام  مسئول ت اجتااعی خاصی حاایت کرده5
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 های مدنظر شاا برای سنجش اثربخش یبل غات کدام است؟ . شاخص6
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 کن د بهترین زمان برای یبل غ شاا چ  زمانی است؟ . فکر می7
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 کن د بهترین مکان برای یبل غ شاا کجاست؟ . فکر می8
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 . بعد از این ک  مخاطب در معرض یبل غ شاا قرار گرفت چ  فکر و احساسی در او شکل گ رد؟9
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 . بعد از این ک  مخاطب در معرض یبل غ شاا قرار گرفت چ  کاری بهتر است انجام دهد؟11
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 

 . چ  الزامات دیگری برای انجام یبل غات خود دارید ک  در اینجا اشاره نشده است؟11
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 
..................................................................................................................................
.................................................................................................................................. 
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 ضمائم

 یوان د در اخت ار ی م یبل غات قرار ده د را مشخص فرمای د! لطفا اسناد و منابعی را ک  می
 
 . اساسنام 1

 
 . برنام  بازاریابی2
 
 . برنام  یبل غات3
 
 . یحق قات بازار4
 
 . دفترچ  هویت برند5
 
 . دفترچ  راهناای هویت بصری و کلامی برند6
 
 . ناون  محصول7
 
 . کایالوگ  دفترچ  راهناای محصول و سایر اقلام یبل غایی8
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